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MOTTO 

 

“True loyalty takes years to build but oly seconds to destroy” 

“Kesetiaan sejati membutuhkan waktu bertahun-tahun untuk 

dibangun tetapi hanya dalam hitungan detik kesetiaan sejati 

dapat dihancurkan” 

- Mike Kelley - 
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baik sesuai yang diperlukan dalam penyusunan skripsi ini. 
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