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Dukungan pembiayaan bagi usaha kecil sangatlah penting.
Dengan adanya dukungan pembiayaan akan membantu mengembangkan
usaha kecil menjadi usaha besar. Kehadiran ULaMM Syariah Demak
membawa angin segar bagi para pelaku UMKM disana. ULaMM Syariah
merupakan layanan pinjaman modal yang disertai adanya pembinaan.
Penyaluran pembiayaan ULaMM Syariah Demak tahun 2018 belum
maksimal. Hal ini tidak sejalan antara kemudahan pembiayaan dengan
angka penyaluran pembiayaan yang kurang dari target perusahaan.

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui yang pertama
efektivitas penyaluran pembiayaan ULaMM Syariah Demak, kedua
faktor-faktor yang mempengaruhi efektivitas penyaluran pembiayaan,
ketiga dampak pembiayaan ULaMM Syariah Demak terhadap peningkatan
usaha nasabah. Penelitian ini menggunakan pendekatan kualitatif dengan
wawancara, observasi dan dokumentasi.

Hasil penelitian menunjukkan bahwa: 1) Penyaluran pembiayaan
ULaMM Syariah Demak kurang efektif dengan persentase 69,56%. 2)
Faktor-faktor yang mempengaruhi efektivitas penyaluran pembiayaan
diantaranya: pembayaran yang mudah, adanya devisi PKU, keringanan
terhadap nasabah bermasalah, lancarnya angsuran nasabah, dan adanya
promosi dari nasabah ke nasabah lain. Sedangkan faktor penghambatnya
yaitu Kketerbatasan SDM vyang berkompeten, adanya minimum
pembiayaan, diwajibkannya agunan SHM/SHGB, kurangnya sosialisasi,
luasnya Kabupaten Demak, kurang disiplinnya nasabah dalam
pembayaran angsuran, adanya kredit macet, banyaknya pesaing sejenis,
dan terkendalanya calon nasabah dalam BI checking. 3) Dampak
pembiayaan ULaMM Syariah Demak terhadap peningkatan usaha nasabah
berdampak sangat baik. Nasabah merasakan adanya perubahan dalam
usahanya. Indikator pengukurannya, diantaranya: Peningkatan omset
penjualan, pertumbuhan tenaga kerja, pertumbuhan pelanggan dan
perluasan tempat usaha.
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Business financing support for small busineses is very important.
Small business will grow into largebusiness with helpfrom financial
support. The presence of ULaMM Syariah Demak brought a breath of
freshair to the micro, small, and medium enterprises (MSMEs). ULaMM
Syariah is a capital loan service for MSMEs accomparied by guidance.
The distribution financing of ULaMM Syariah Demak in 2018 hasn’t
optimal yet.this is not in line between financing accompanied by coaching
and financing disbursement rates that are less than the company's target.

This study aims to know, first effectiveness distributionof
ULaMM Syariah Demak financing, second the factors that influence the
effectiveness of financing distribution, third The impact of financing
ULaMM Sariah Demak on increasing customer business. This study use a
descriptive qualitative approachwith interviews, observation, and
documentation.

The result showed 1) the distribution of financing ULaMM
Sariah Demak less effective with 69,56%, 2) factors hat influence the
effectiveness distribution of financing are easy payment, the existence of
PKU divisi, relief for customer who has arrears loan, no delay installment
payment from customer and there is promotion from customer to the other
customer. Meanwhie the insibiling factors ae the quantity of competen
human resources are limited, delimitation moinimum fnancing, collateral
has to be SHM/SHGB, lack of socialization, the extent of regency demak,
lackof discipline from customer in installment payments, the existence of
bad loas, has alot similar competitors, and propestive customer get
constrained in BI cecking, 3) The impact of ULaMM Sariah Demak is
really an increase in the customer’s business. The customer feels a change
in his business. The indicators used are increase in sales turnover,
workforce growth, customer growth and expansion of business premises.
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