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MOTTO 

 

Sistem pendidikan yang bijaksana setidaknya akan mengajarkan 

kita betapa sedikitnya yang belum diketahui oleh manusia, 

seberapa banyak yang masih harus ia pelajari. Jangan sampai kita 

bodoh alias tidak tau apa-apa karena tidak mau belajar, tapi merasa 

bodoh itu perlu agar kita lebih semangat lagi dalam mempelajari 

ilmu-ilmu yang baru. 
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