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MOTTO 
 

“Perbanyak bersyukur dan kurangi mengeluh. buka mata, jembarkan 
telinga dan perluas hati. Sadar kamu berada pada masa sekarang, bukan 

kemarin maupun besok nikmati setiap momen dalam hidup, 
berpetuanglah” 

Ayu Estiningtyas 
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PERSEMBAHAN 
 

Segala puji bagi Allah SWT yang Maha pengasih lagi Maha 
penyayang. Shalawat serta salam saya haturkan kepada junjungan 
Baginda Nabi Muhammad SAW atas selesainya tugas akhir, semoga 
keberhasilan ini di ridhoi dan di berkahi serta dapat menghantarkan 
kesuksesan bagi penulis. Dengan ini penulis persembahkan karya ini 
kepada: 
1. Allah SWT yang telah memberikan keberkahan, kekuatan, dan 

kesehatan sehingga penulis dapat menyelesaikan skripsi ini. 
2. Nabi Muhammad SAW yang menjadi uswatun chasanah, semoga 

kelak di yaumul qiyamah nanti kita mendapatkan syafa’atnya, amiin. 
3. Kedua orang tuaku yang tersayang,  Bapak Yatimin Sugoto dan 

Alm. Ibu Sutipah yang telah mendoakan yang terbaik untuk diriku di 
setiap waktu dan selalu mensuport atas segala usaha dan 
keputusanku. 

4. Kepada kakak-kakakku Puji Saptuti , Teguh Imam Santoso, Nur Ali 
said, dan Iin Aslimah yang telah banyak membantu dan memotivasi 
saya dalam menyelesaikan skripsi. 

5. Kepada pemilik dan karyawan Global Cell yang sudah menerima 
dan telah bersedia membantu menyelesai skripsi ini. 

6. Kepada M. Ihya Anwar Fahmi yang menjadi support system dan 
selalu menemani dalam berkembang dan berprosesku hingga sampai 
saat ini. 

7. Teruntuk seluruh teman-temanku kelas Manajemen Bisnis Syariah B 
angkatan 2018 yang telah memberikan kesan dan kenangan yang 
baik. 

8. Teruntuk sahabat-sahabatku yang tidak bisa aku sebutkan satu 
persatu terimakasih sudah menjadi penghiburku saat aku frustasi. 
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KATA PENGANTAR 
 
Assalamu’alaikum Warahmatullahi Wabarakatuh 

Segala puji bagi Allah SWT yang telah melimpahkan rahmat, taufiq 
dan hidayah-Nya, sehingga pada kesempatan ini peneliti dapat 
menyelesaikan skripsi ini. Skripsi yang berjudul ”Analisis Strategi 
Pemasaran dalam Meningkatkan Volume Penjualan Pada Masa 
Pandemi (Studi Kasus Global Cell Kudus)” yang disusun guna 
memenuhi salah satu syarat memperoleh gelar Sarjana Strata 1 (satu) 
pada Prodi Manajemen Bisnis Syariah di Institut Agama Islam Negeri 
(IAIN) Kudus. 

Dalam penyusunan skripsi ini, penulis banyak mendapatkan 
pengetahuan, pengarahan serta saran-saran dari berbagai pihak. Sehingga 
penyusunan skripsi ini dapat terealisasikan. Untuk itu peneliti 
menyampaikan terimakasih kepada yang terhormat : 
1. Bapak Prof. Dr. H. Abdurrrohman Kasdi, Lc., M.Si selaku rektor 

IAIN Kudus. 
2. Bapak H. Wahibur Rokhman, S.E., M.Si., Ph.D. selaku Dekan 

Fakultas Ekonomi dan Bisnis Syariah IAIN Kudus. 
3. Ibu Ariyanti Muhtar Kusuma M.Si selaku kaprodi Manajemen 

Bisnis Syariah IAIN Kudus. 
4. Bapak Muhammad Mustaqim S.Pd.I, M.M, selaku dosen 

pembimbing yang senantiasa meluangkan segenap waktu, tenaga 
dan pikiran dalam mengarahkan dan memberikan saran kepada 
penulis dalam menyusun skripsi ini. 

5. Ibu Anisa Listiana, M.Ag selaku Kepala Perpustakaan beserta staff 
IAIN Kudus yang telah memberikan izin dan layanan perpustakaan 
dalam menyelesaikan skripsi ini. 

6. Para dosen dan staf pengajar IAIN Kudus yang telah membekali 
berbagai macam keilmuan sehingga penulis mampu menyelesaikan 
skripsi ini. 

7. Kedua orang tuaku yang saya cintai dan saya sayangi yang selama 
ini telah mendidik, memberikan kasih sayang dan perhatian dengan 
segenap jiwa dan raga. Serta rangkaian do’a yang senantiasa di 
panjatkan kepada-Nya untuk penulis. 

8. Kakak-kakakku yang senantiasa membantu, mendukung dan 
mendo’akan penulis. 

9. Teman-temanku seperjuangan yang sama-sama memberikan 
motivasi dan semangat kebersamaan dalam menyelesaikan skripsi 
ini. 
Akhirnya penulis mampu menyelesaikan skripsi ini yang amat jauh 

dari kesempurnaan, maka dari itu kritik konstruktif dari siapapun 
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diharapkan menjadi semacam suara yang dapat menyapa tulisan ini 
sebagai bahan pertimbangan dalam proses kreatif berikutnya. Namun 
demikian, sekecil apapun makna yang terjelma dalam tulisan inipun juga 
diharapkan ada manfaatnya bagi penulis sendiri dan pembaca pada 
umumnya. 

 
 

Kudus, 10 Agustus 20202 
Penulis 
 
 
 
 
Sindy Vidia Amalia 
NIM 1820310072 

 
  


